CURSO ESPECIALIZADO

de Abril
2 iniciode clases

Modalidad Online

Plataforma zoom







Contenido del curso

(27 ¥Bmicas

=

» Briefing & Investigacion del Mercado.

r Desarrollo de formulaciones.

» Casos aplicativos.

» Ensayos de seguridad.
» Ensayos de eficacia.
» Definicidon del etiquetado.

» El marketing & comunicacion con los
consumidores.

» Casos aplicativos aprendidos.

 Tipos de Estudios de Estabilidad.

~ Criterios para aprobacion de productos en
estabilidad.

~ Casos aplicativos.

Desarrollo del producto cosmético:

Estabilidad de productos cosmeéticos

~ Evaluacion de las caracteristicas del producto.

Etapas del desarrollo de un producto cosmeético:

~ Evaluacion técnica, investigacion bibliografica y busqueda de nuevos
activos, tecnologias, formulaciones y embalajes.

Clase 04y 08

Orientaciony revision del
caso aplicativo:

» Coloquio de preguntas generales.

» Reuniones en grupos de trabajo
aplicativo.

» Resolucion de consultas de
trabajos aplicativos.

» Presentacion del primer avance.

» Conclusiones y recomendaciones
generales.



Clase 06y 07/

Transferencia de Escala, Lanzamiento y post venta
del producto:

~ Ultimas tendencias en productos cosméticos en: piel, cabello, solar
y maquillaje (enfoque en In Cosmetics Global y Suppliers Day NY).

» Conclusiones y recomendaciones generales.

Seminario

Claims en los productos cosmeéticos, su
sighificado, tendencias clasificacion y regulacion
» Claims cosmeéticos : Generalidades y tendencias.

~ Marco legal/regulatorio.

» Tipos de sustento de claims I.

» Tipos de sustento de claims Il.

~ Analisis de casos reales del mercado.

~ Taller practico : Propuestas de sustento de claims.

Masterclass

Registro sanitario de Productos cosméticos.
Enfoque en la norma de la CAN.

Discusion de casos aplicativos

Sustentacion del trabajo aplicativo grupal, se revisara el
trabajo monografico presentado y la exposicion final.

Conferencia Magistral
Desarrollo y formulacion de fragancias.




< Docente Internacional >

Q.F. Vanessa Arruda

Responsable técnico - Personal Care, Home Care
and &l en IMCD Group

Con mas de 14 anos de experiencia trabajando
para proveedores de ingredientes cosméticos,
desarrollandose tanto en el area cientifica como de
marketing. Fue Gerente de Desarrollo de Mercado
GlobalparaBioActivesyeldelLanzamientode Producto
Global & Lider de Comunicaciones. Se desempeno
como profesorade Farmacobotanicay Farmacognosia
enlaUniversidadJosédoRosarioVellano (UNIFENAS).
Ensend dermatologia y cosmetologia de posgrado en
variasinstitucionesbrasilenas.Obtuvosudoctoradoen
Fisiopatologia Médicay una maestriaen Farmacologia
de UNICAMP (Brasil).

INVITADOS INTERNACIONALES

Q.F. Maury Ubillus

Jefe de Investigacion y Desarrollo
' . en Faber-Castell Peru

Q.F. Edna Fernandes

Consultor Técnico para el
Desarrollo de Productos
Cosméticos

Lic. Tannia Fazzi

Consultoraendesarrolloe
innovacion con especializacion en
fragancias y analisis sensorial.

Q.F. David Segura

Docente contratado en
Universidad Peruana Cayetano
Heredia



Beneficios exclusivos
del curso

Taller*

Herramientas de habilidades blandas:
Comunicacion efectiva.

0 Taller demostracion de
cabina modular LATFAR.

Demostracion de una
formulacion modelo de
producto cosmético.
Aplicaciones

y recomendaciones.

Conoce un poco mas de la cabina o

Beneficios
Certificado digital Intranet
B Los participantes que cumplan B Visualizacion de las grabaciones

satisfactoriamente con los requisitos y
criterios de evaluacion establecidos en
el curso recibiran un certificado digital a
nombre de Latfar.

y material de clase



¥ B Peru

Financiamiento/

Financiamiento

o V4
%p 3AMASPERSONAS G5/ 1,230 83 cuotas de 5/ 380

/2 PREVENTA Finanpiamiento
Hasta: Viernes 10 de abril S/ 1,370 Matricula: S/ 230

2026 + 03 cuotas de S/ 380
i Financiamiento
INVERSION REGULAR S/ 1,450 Matricula: S/ 310
+ 03 cuotas de S/ 380
Bolivia

° ) Financiamiento
%Y 3 A MAS PERSONAS Bs 2,040 Cuota inicial: Bs 60 + 03 cuotas de

Bs 660

A PREVENTA Financiamiento

y Cuota inicial: Bs 300 + 03 t
Hasta:OViernes 10 BS 2y280 d:%saélglgla e cuotas
de abril 2026
Financiamiento
. Cuota inicial: Bs 420 + 03 cuotas
INVERSION REGULAR BS 2,400 ey
Paraguay

Financiamiento

o , & .
%y 3AMASPERSONAS  Gs1.927.800,00  Matricula: G 7.80089 ' '

Financiamiento
PREVENTA CYREIRI O  Matricula: Gs 234.600,00
abril 2026 + 03 cuotas de Gs 640.000,00

Financiamiento

INVERSION REGULAR Gs 2.268.000,00 Matricula: Gs 348.000,00
+ 03 cuotas de Gs 640.000,00

== Colombia

Financiamiento

o . o .
Q{?} 3 A MAS PERSONAS COP 1.224.000,00 -I:/I Sgrfﬂéataggg 58%393%?)0 00

~ PREVENTA Financiamiento
%Gy Hasta: Viernes 10 de COP 1.368.000,00 Matricula: COP 246.000,00
abril 2026 + 03 cuotas de COP 374.000,00
Financiamiento
INVERSION REGULAR COP 1.440.000,00  Matricula: COP 318.000,00

+ 03 cuotas de COP 374.000,00

%9 Otros paises

Financiamiento

o . inicial: USD 4
S5 3AMASPERSONAS  USD 310 ¥ 03 euiotas de USD 90
o PREVENTA Financiamiento
opdy Hasta: Viernes 10 de Cuota inicial: USD 40
abril 2026 + 03 cuotas de USD 100
) Financiamiento
INVERSIONREGULAR  USD 360 CoaiidabUshco

*Perd, Ecuador y otros paises: no incluye el impuesto a las ventas nacionales (IGV / IVA).
*Bolivia: inc. impuestos nacionales (IVA).
*Dsctos. no acumulables.

Aceptamos pagos
internacionales mediante

Niubiz, con excepcion de Bolivia.




Requisitos y consideraciones
® Nivel: basico- medio

e Ser Q.F., Ing. Quimico,Quimico y/o
afines.

® Ser parte de la industria cosmética

Informes e inscripciones

Karina Munoz
ventasl@latfar.com
+51 908 944 450

- Programacion y docentes sujeta a cambio.

- (*) Taller y Seminario se desarrollaran con fecha a
programar durante la semana en horarios nocturnos
(7:30 p.m. h Pe - horario referencial); o, sdbados (9:30
a.m. h Pe - horario referencial).

Inicio de clases

23 de abril

Final de clases
02 de Julio

Frecuencias
Jueves

Duracion
12 clases + incluye

(Taller y demostracion)

Horario paises sudamerica:

w 07/:30 p.m. a 10:00 p.m.

08:30 p.m. a 11:00 p.m.
09:30 p.m. a 12:00 m

Horario paises centroamérica:

= 06:30 p.m. a 09:00 p.m.
07:30 p.m. a 10:00 p.m.
08:30 p.m. a 11:00 p.m.

Modalidad .
Clases en tiempo

real via Zoom

www.latfar.com ﬂ@ OQ / LATFAR SAC.



